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复旦大学附属华山医院皮肤科

手术室主任、植发中心主任吴文育：

相比传统植发技术需要大面积

剃发的现状而言，NHT不剃发技术

可以真正做到提取种植全程不剃

发，完美避免剃发对发友形象的短

期影响。

一直很欣赏尤总勇于突破、不

断进取的精神，多年来碧莲盛一直

用技术创新给行业带来惊喜，推动

植发行业不断前行。NHT不剃发

植发技术在手术过程中不需要剃

发，能给发友更快的回归工作和生

活。NHT微针不剃发植发技术是

一种技术创新，助力行业更好发展，

我非常看好这项技术。同时，技术

的革新也满足了人民对美好生活的

向往。

碧莲盛植发董事长尤丽娜：

碧莲盛NHT微针不剃发技术

拥有3个优势：一是在植发时移植

区发型不变，仅对毛囊供区进行均

匀分散式提取，无需剃发即可实现

隐形植发过程，彻底告别以往“先剃

发再植发”的传统方式；二是采用碧

莲盛最新技术提取，毛囊选取更精

准、更均匀。整个过程微创无痛,

提取的毛囊完整度更高，无损伤，使

术后恢复快不留痕迹；三是可根据

毛发生长的最终形态选取合适的细

软或粗壮毛发移植，术后效果更加

自然，保留原有头发的长度和浓密,

不影响个人形象。

植发行业之所以存在并发展就

是因为有一部分人渴望拥有完美的

形象，“我创办碧莲盛的初衷就是

‘满足人民对美好生活的向往、对美

好形象的追求’，我认为所有人都有

追求‘美’的权利，我希望可以帮助到

更多不富裕的脱发人群，让他们因为

形象的美好而有更高的幸福感。”

碧莲盛植发副总经理师晓炯：

碧莲盛目前研发投入占到营收

的1/4，医生专业技术学习培训、考

察、锻造再提升等方面投入非常

大。将资金更多用在技术研发、对

患者关心、给患者创造良好医疗条

件，才是真正地为患者服务，才是真

正的医者仁心。

疫情期间，碧莲盛各院部无法

正常营业，企业压力重重，我们感恩

国家给予民营企业的支持，社保补

贴、减免税收等政策让我们渡过难

关，让我们专心做好技术深耕，让我

们留住更多优秀的人才。

碧莲盛植发COO张琦：

据碧莲盛临床医疗数据显示，来

到碧莲盛咨询、植发的多为20岁~30

岁之间的年轻人，其中26岁左右的

人群植发需求最为强烈，他们面临着

就业、交友等多个人生重要时刻，

对美好形象的需求更为迫切。

匠心缔造自信美 植发业技术变革成果破茧而出

□ 司 倩

日前，植发行业又迎来新变革，备

受 行 业 关 注 的 NHT 不 剃 发（No

haircut technology）植发技术正式

诞生。专家指出，相比传统植发技术

需要大面积剃发的现状而言，NHT不

剃发技术可以真正做到提取种植全程

不剃发，完美避免剃发对发友形象的

短期影响。

植发技术再突破
创新引领行业前行

8月14日，由碧莲盛植发技术研

究院（以下简称“碧莲盛”）主办的“创

新引领变革 科技赋能美好生活——

NHT植发技术发布会”在广东深圳召

开，此次发布会邀请了行业专家及数

十位主流媒体代表共同见证植发业创

新技术成果破茧而出的高光时刻。同

时，在发布会上，碧莲盛董事长尤丽娜

向与会嘉宾介绍了碧莲盛16年来从

追随到自主创新植发技术的发展过

程，并深刻解读了NHT微针不剃发技

术的优势以及新技术的诞生对行业高

质量发展的引领作用。

在“成果破茧而出”的高光时刻，

受益于NHT不剃发植发技术的几位

发友均表示，NHT不剃发植发技术不

用剃发，告别了此前需要剃发，术后恢

复时间长的尴尬处境。

据悉，NHT微针不剃发技术是碧

莲盛根据发友实际需求，多年潜心研

究的最新技术成果。值得注意的是，

掌舵人尤丽娜全程参与NHT不剃发

技术的研发工作，并根据自己30余年

的临床经验，对新技术严格把关，力求

将最适合我国发友的优质植发技术做

到精益求精。此外，从自主创新BHT

植发技术，到率先研发NHT微针不剃

发技术，也是碧莲盛不忘初心，坚守只

为“头等”大事的体现。

此前，关于“不剃发技术”这一概

念在植发业时常有人提及，但仍然仅

停留在炒作概念的阶段，始终无人落

地。在此背景下，基于对技术不断研

究和实践，秉承对患者认真负责的态

度，碧莲盛又一次承担起引领行业发

展的责任，正式推出NHT微针不剃发

技术，用真人案例向大家展示这一技

术成果。

尤丽娜指出，NHT不剃发植发技

术有效解决此前植发过程中的痛点，

可有效缓解传统剃发方式给发友带来

的心理压力。

过硬的技术一直是碧莲盛品牌发

展的支撑，可以说在业界“有口皆

碑”。碧莲盛在技术研发和人才引进、

人才培养方面从不吝啬资金投入，还

会定期组织专家团队远赴海外与世界

植发专家交流学习。

经过16年的发展，碧莲盛这支

“精英团队”在始终坚持合规发展的基

础上，率先建设了适用亚洲人毛囊的

植发技术体系，并取得SHT和BHT

证书，还有一些升级技术如AFHT和

PLCHT等，让脱发人群拥有更精细更

完美的植发体验。

此外，碧莲盛在自身快速发展的

同时，也促进了产业链一起“奔跑”。

比如，前沿的植发技术需要专业器械

配合，在碧莲盛的带动下，许多优秀的

毛发移植器械厂家已在器械研发上不

断创新，以适应行业更好发展。

双重身份完美切换
让企业家精神“闪耀”

“我觉得碧莲盛每一步都走得很

实，这么多年来我始终对团队强调，我们

夯实技术，把精力都用在练‘内功’上，

‘好’字要让发友说出来。”尤丽娜说。

据介绍，尤丽娜是我国植发行业

中少数具有行医资格和临床经验的创

始人。20世纪90年代初，碧莲盛早

期创始团队就远赴海外学习毛囊单位

提取植发技术，经过多年技术研发迭

代后，2003 年开始涉足植发领域，

2005年碧莲盛正式注册开设线下门

诊部，在“医生”和“企业家”两个身份

上完美切换。尤丽娜凭借自己的专业

素养和管理能力，带领碧莲盛稳步向

前，发展成为全行业当之无愧的“头

部”企业。同时，医生的身份让她更懂

病人的困难和需求，更好地肩负起她

和碧莲盛的社会责任。

多年来，尤丽娜始终把“满足人民

对美好生活的向往”视为己任，积极参

与各项社会公益事业，定期举办公益

讲座等活动为广大发友提供免费咨询

和养护指导。与此同时，碧莲盛还成

立了“碧莲盛千万植发基金”，持续帮

助贫困脱发人群重拾信心，并建立完

善的信息反馈系统。截至目前，“碧莲

盛千万植发基金”已帮助千余人。

今年新冠肺炎疫情爆发后，碧莲盛

也是植发业中较早响应的企业之一，快

速成立了新型冠状病毒肺炎专项基金

100万元，采购抗肺炎专用医疗设备、

口罩、防护服等，分批赠送给疫情严重

区域，为一线医务人员送去温暖。

不断完善服务点滴
赋能人民的幸福感

党的十九大报告指出，中国特色

社会主义进入新时代，我国社会主要

矛盾已转化为“人民日益增长的美好

生活需要和不平衡不充分的发展之间

的矛盾”。人们对美好生活的向往比

以往任何时候都更加迫切。据国家卫

健委发布的调查显示，我国脱发人群

已超过2.5亿，平均6个人中就有1个

有脱发症状。脱发人群逐年增多，但

植发仍属高端消费，让不少脱发患者

望而却步。

尤丽娜认为，“植发行业之所以

存在并发展，就是因为有一部分人

渴望拥有完美的形象，我创办碧莲

盛的初衷就是‘满足人民对美好生

活的向往、对美好形象的追求’，我

认为，所有人都有追求‘美’的权利，

我希望可以帮助到更多不富裕的脱

发人群，让他们因为形象的美好而

有更高的幸福感。”

碧莲盛千万植发基金就是尤丽娜

考虑到一部分脱发且收入较低人群

的实际情况而建立的，希望可以通过

该基金满足特殊人群对美好生活的

向往。

对此，尤丽娜认为，“植发行业

之所以可以存在发展就是因为有一

部分人渴望拥有完美的形象，难道

较为贫困的人群就不应该拥有美的

权利吗？我提倡美好、期待美好，而

且我创办碧莲盛的初衷就是‘满足

人民对美好生活的向往、对美好形

象的追求’，我认为所有人都有追求

‘美’的权利，我希望可以帮助到更

多不富裕的脱发人群，他们本该拥

有更好的生活，不该因为脱发失去

美好的生活。”

通过植发可以改善形象，让曾经

受到脱发困扰的人群更加自信，也正因

此使得近几年的植发市场被快速引爆，

我们经常可以在电梯 LED、地铁、机场

等场所见到关于植发的大量线下广

告。不过，眼花缭乱的植发广告真的值

得信赖吗？尤丽娜坦言，植发业“口碑”

一般，与这种夸大其词的宣传脱不了关

系。如何让有需求者放心？打造专业

的、让消费者信赖的植发品牌是所有植

发机构需要面临的关键问题。

碧莲盛作为连锁企业中注册时

间最早、国内世界植发协会会员人数

最多、专家团队和高级医师拥有量全

行业第一的植发机构，品牌就是它的

脸面，而对碧莲盛品牌的认知也需要

社会各界和发友的深入了解和理性

判断。

据了解，除了上述三个“最”，碧莲

盛还有三个“唯一”，即：国内植发行业

唯一具有职业资格的创始人的植发机

构；国内植发行业唯一同时具有三个

协会会员资格的植发机构；国内植发

行业唯一拥有享受国务院特殊津贴教

授的植发机构。

创新 匠心 仁心 植发行业赋能美好生活
碧莲盛董事长尤丽娜携NHT植发技术树立行业标杆，帮助更多不富裕脱发人群

因为形象美好而有更高幸福感

□ 梁畅水 杨金帅

随着“颜值时代”的来临，追求美

丽和展示美丽的效应使得医美行业实

现快速发展。作为医美行业的细分产

业，植发业兼具医疗的刚需和医美的

消费升级属性，正迎来黄金发展时

期。有数据显示，我国植发业2016年

的市场规模约为57亿元，到2019年

已增长到约 163 亿元，增幅约为

186%，预计到2020年底，市场规模将

突破200亿元。

面对巨大市场，作为行业领军企

业，碧莲盛如何实现创新驱动、助力行

业高质量发展？近日，碧莲盛植发技

术研究院（以下简称“碧莲盛”）董事长

尤丽娜携植发业最新前沿技术亮相

“创新引领变革 科技赋能美好生

活——NHT植发技术发布会”。尤丽娜

表示，植发行业应秉持创新驱动、匠心

筑梦、仁心惠民的初心，助力健康中

国、赋能美好生活。

技术变革推动行业发展

“近几年，我国植发行业的用户保

持 60%~80%的增长幅度，市场很

大。但要想真正引领行业发展，需要依

靠技术和服务的‘双轮驱动’。”尤丽娜

介绍碧莲盛16年来从追随到自主创

新植发技术的发展过程。

如今，碧莲盛在技术迭代的路上

已走过5个技术代级，这5个技术分

别是：SHT无痕微针、BHT超精细多

维高密、AFHT美学培固、PLCHT超

精定位毛囊焕活、NHT（No haircut

technology）微针不剃发技术。此次

发布会正式向消费者推出的，正是碧

莲盛最新的植发技术——NHT微针

无痕不剃发技术。

相比传统植发技术需要大面积剃

发的现状而言，NHT不剃发技术可以

真正做到提取种植全程不剃发，完美

避免剃发对发友形象的短期影响，真正

做到了即刻美丽无痕。

在植发行业，不剃发技术算不上

一个很新的概念，但始终离真正的落

地还差很远。碧莲盛此次全新升级植

发器械，革新毛囊提取、种植方式，终

于实现了NHT微针无痕不剃发技术

的重大突破。

对于碧莲盛勇于突破、不断进取

的精神，业界一直给予高度评价。复

旦大学附属华山医院皮肤科手术室主

任、植发中心主任吴文育表示，多年来

碧莲盛一直用技术创新给行业带来惊

喜，推动植发行业不断前行。我非常

看好NHT不剃发植发技术，它让发友

能够更快回归工作和生活。

尤丽娜深信，服务为本、技术为

根，只有掌握核心技术才能根深蒂固，

才是对发友最好的回馈，也才能在激

烈的竞争中立于不败之地。

匠心铸就可信赖植发品牌

头发的缺失，影响的不仅仅是容

貌，对患者的自信心更是一种巨大伤

害，而植发是目前解决脱发问题最直

接、最有效的方式。对于患者而言，医

疗机构是否具备合法合规资质、医护

团队是否具有相应医疗技能是首要关

心的问题。

据了解，一名患者一般需要移植

上千个毛囊单位，整个手术过程中需

要多名医护人员相互配合，用时少则

四五个小时、多则十几个小时。尤丽娜

说，植发从来没有捷径可走，不存在速

成。植发手术必须由正规执业医师才

可以操作，而一名正规专业的植发医

师需要数年去培养，需要多年经验才

能主刀。

为此，碧莲盛建立了严格的选聘

考核制度，对医护人员进行长期专业

的培训，组建了一支技术精湛的医护

团队，目前已有超过100位实战派植

发医生，专业医护团队更是超过400

人，其中有行业内唯一一位享受国务

院特殊津贴的专家。

仁心赋予美好生活需要

庞大的市场需求造就了快速发展

的植发市场，同时也引发了诸多行业

乱像，产品以次充好、无从医资格、收

费乱定价、虚假宣传、隐患操作等现象

突出，这些都对市场产生了不良影

响。为了抢夺市场，有些企业展开了

激烈的广告战和价格战。据统计，国

内植发行业广告投入常年居高不下，

每年广告投入高达30多亿元。

在尤丽娜看来，靠广告和价格不

能赢得真正的口碑。在发展过程中，

碧莲盛稳扎稳打，在开店策略上，采用

了“一城一店”直营连锁模式，把资源

精力都投入到满足用户需求上，通过

标准化、规范化、诚信化服务运营体

系，不断强化在市场的核心竞争力。

目前，碧莲盛拥有32家直营连锁机

构，并在持续扩张中。

2018年，碧莲盛获华盖资本5亿

元战略投资。投资方表示，碧莲盛提

供的植发服务在精细度和专业性方面

具有极好的口碑；未来碧莲盛完全有

实力，且更有望将业务进一步扩展到

国内更多的城市乃至国际市场。

在尤丽娜看来，将资金更多用

在技术研发、对患者关心、给患者创

造良好医疗条件，才是真正地为患

者服务，才是真正的医者仁心。

尤丽娜最后说，我提倡美好、期待

美好，而且我创办碧莲盛的初衷就是

满足人民对美好生活的向往、对美好

形象的追求。我认为，所有人都有追

求美的权利，我希望可以帮助到更多

不富裕的脱发人群，让他们因为形象

的美好而有更高的幸福感。

NHT不剃发植发技术正式诞生，6位发友现场体验碧莲盛新植发技术。

碧莲盛植发技术研究院举办“创新引领变革 科技赋能美好生活——NHT植发技术发布会”，
行业专家及数十位主流媒体代表共同见证植发业创新技术高光时刻

碧莲盛董事长尤丽娜接受媒体采访 杨金帅 摄


