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2020年是航天大年，其中火星最

“火”。多国将有探测器前往这颗红色

星球。其中，中国计划首次实施火星探

测任务，希望一次发射实现火星环绕、

着陆和巡视。美国新一代火星车“火星

2020”、欧洲“罗萨琳德·富兰克林”火星

车以及阿联酋“希望”号无人探测器也

计划今年启程飞赴火星。这些探测器

上“黑科技”不少。国 货 老 品 牌“ 潮 ”起 来
大白兔奶糖、雅霜润肤膏、回力运动鞋……这些陪伴了几代中国人

的老品牌“脑洞大开”，勇于创新，赢得越来越多海内外消费者喜爱

□ 无 新

岁末年初是消费旺季，也是商家

冲刺销量的好时机。面对激烈的市

场竞争，众多国货老品牌不甘仅停留

在消费者记忆中。

大白兔奶糖、雅霜润肤膏、回力

运动鞋……这些陪伴了几代中国人

的老品牌“脑洞大开”。它们勇于创

新，打造更时尚、更年轻的品牌形象，

赢得越来越多海内外消费者喜爱。

跨界：60岁大白兔活力四射

在上海时尚地标新天地，比利时

巧克力品牌歌帝梵专卖店正在主推

大白兔奶糖风味的冰淇淋和冰饮。

一些消费者品尝后在网络上评价：

“有童年的味道。”

大白兔奶糖 1959 年在上海诞

生，包裹着糯米纸、奶味十足的大白

兔奶糖是属于几代人的甜蜜回忆。

60岁的大白兔不仅销量稳定增

长，品牌也愈发年轻化、时尚化。大

白兔生产商上海冠生园食品有限公

司介绍，近几年大白兔奶糖产量年增

长 10%左右。大白兔陆续推出抹

茶、提拉米苏、咖啡、榴莲等新口味及

牛轧糖，并开始跨界营销。

2018年，大白兔携手另一国货

老品牌美加净，推出限量版大白兔

奶糖味润唇膏，该产品上市几分钟

即售罄。2019年，大白兔扩大跨界

合作，授权更多产品，包括与香水

品牌气味图书馆联名推出大白兔

奶糖香味香水和沐浴乳、与饮品零

售品牌快乐柠檬联名推出大白兔

奶糖风味奶茶等，不断为年轻人送

上新鲜感。

2019年，美国洛杉矶一个冰淇

淋品牌推出大白兔奶糖风味冰淇淋，

引发中国网友热烈讨论。冠生园奉

贤分公司副总经理陈弘告诉新华社

记者，那款冰淇淋没有得到大白兔授

权，但给了冠生园启示，加速了大白

兔“牵手”歌帝梵的进程。大白兔风

味冰淇淋撒上奶粉，蛋卷内裹上一层

糯米纸，中外品牌的合作相得益彰，

双双收获人气。

眼下，大白兔正与东南亚地区的

7-Eleven、全家、罗森等便利店接

触，计划推出适应当地市场需求的小

包装奶糖。同时，大白兔也在积极布

局美国的好市多、沃尔玛等超市渠

道，开拓西方市场。

创新：百年家化打造多元品牌

从雅霜、美加净、六神，到高夫、

佰草集、玉泽，这些新老品牌跨越几

代人，市场定位各不相同，却同属于

上海家化联合股份有限公司。

上海家化始创于1898年，是难

得的百年民族企业。在上海家化位

于上海青浦区的工厂，设备崭新、高

自动化的生产线，安静有序的办公

室，专心致志的工作人员……历经双

甲子的上海家化生机勃勃，其奥秘是

与时俱进、不断创新。

2019 年 11 月初，在上海举办

的第二届中国国际进口博览会上，

作为中国日化行业龙头企业，上海

家化携旗下汤美星和美加净两大

品牌产品亮相，融入“黑科技”元素

的新生儿奶瓶、老国货换新颜的护

手霜和润唇膏，吸引了参观者和采

购商。

2017年，上海家化收购英国知

名婴童用品品牌汤美星。这一收购

不是简单的“拿来主义”。上海家化

设立了汤美星中国实验室，首批两款

研发品奶瓶洁净露和护乳霜已销往

多个国家和地区。

“上海家化的品牌战略中，排在

最前面的就是创新。”上海家化董事

长张东方说。通过自主研发，上海家

化陆续推出新品牌，吸引不同年龄段

消费者，扩大市场份额。

2008年，佰草集通过欧盟标准

认证，入驻法国巴黎香榭丽舍大街丝

芙兰全球旗舰店。2017年以来，上

海家化拓展美洲、非洲市场，让海外

消费者体验中国经典国货和中草药

文化的魅力。

蝶变：经典小白鞋成“网红”

“ 守 得 住 经 典 ，当 得 了 网

红”。一些国货老品牌凭借其经

典产品的魅力，成为备受国内年

轻人追捧的“网红”，也被外国消

费者视为潮流象征，回力球鞋就

是其中的代表。

创始于1927年的回力小白鞋，曾

随中国女排海外征战，留在了一代中

国人的记忆中。上海回力鞋业有限公

司介绍，近几年，回力国内市场销量不

断增长，同时也积极拓展欧洲市场。

在荷兰首都阿姆斯特丹，有一家

回力鞋专卖店。店铺面积不大，门窗

配色是回力鞋经典的红蓝色。店铺主

人冯斯·拉根戴克是回力在欧洲的主

要经销商。新华社记者见到他时，他

穿着一双藏蓝色回力WB-1球鞋。

两年多以前，拉根戴克与回力公

司达成合作协议。不久前，拉根戴克

和两名合作伙伴来到中国，拍摄工人

手工制作回力鞋的过程，将拍摄素材

带回荷兰制成广告视频。

拉根戴克说，创业初期，他和合

伙人开车载着满满的回力球鞋到荷

兰大大小小体育服饰店做推广，讲述

回力90年的历史和故事，慢慢积累

人气。如今，回力鞋在欧洲7个国家

上百个经销点有售，每年售出3万到

4万双。

目前，回力在欧洲主要销售经典

款WB-1球鞋，在荷兰售价为60欧元

~65欧元。拉根戴克说，回力在欧洲

还处于起步阶段，最重要的是鞋子质

量令消费者满意，“我希望能慢慢做大

市场，让回力在欧洲有一定名气。”

拉根戴克喜欢回力对经典的传

承。“这是一双延续几十年、每个人都

可以穿的经典球鞋。”

推开一扇风景更美的窗
——苏州矢志开放再出发

□ 凌军辉 刘巍巍 姜 琳 朱 筱

走进江苏省苏州市苏州工业

园区，就会看到一座耐人寻味的雕

塑——《窗口》。如今，在国际形势

风云变幻的潮头，苏州要奋力推开

一扇风景更美的开放之窗，去探求

“开放之钥”，延伸“开放之路”，涵养

“开放之城”。

开放之窗风景独好

从1984年第一家外商投资企业

落户，到如今153家世界500强公司

投资400多个项目，苏州开放型经济

高歌猛进，结构日益优化，深度诠释

江南“小”城的国际化“大”视野。

NGK（苏州）环保陶瓷公司2001

年落户苏州以来，5次增资、10次扩

产，投资30亿元的第二工厂新近落

成，预计达产后年产值约25亿元；中

外合资的苏州道森钻采设备股份有

限公司扎根苏州18年，发展为石油

井口装置及井控设备领域上市企业，

并与沙特某公司共建海外工厂……

2019年11月29日，由长城汽车

与宝马集团共同建设的光束汽车项

目在苏州张家港启动，总投资51亿

元，建成后具备年产16万辆燃油乘

用车全出口及纯电动车研发制造能

力。苏州市委常委、常务副市长王翔

说，光束汽车是我国放开合资股比后

签约的首家整车企业，标志着苏州培

育千亿级新能源汽车产业链迈出坚

实一步。

2019年1月~11月，苏州新增注

册外资99.9亿美元，实际使用外资

45.7亿美元，均实现逆势增长。目

前，苏州拥有各类外资地区总部及功

能性企业300多家，累计使用外资

1320亿美元，仅次于上海、北京，位

居中国大陆城市第三位。

江苏省委常委、苏州市委书记

蓝绍敏说，越来越多的跨国公司、研

发机构、创新人才、产业龙头，向苏州

集结，折射了苏州经济的活力。

开放之路一往无前

600多年前，郑和下西洋船队从

苏州太仓刘家港扬帆出海，如今，这

座陆地面积不到700平方公里的县

级市里，集聚了320多家德资企业。

1993年，全球著名弹簧生产企

业克恩-里伯斯公司总裁斯坦姆博

士在太仓建厂时，只有6名员工和租

来的400平方米厂房。历经27年发

展，这家当年的“小作坊”成长为拥有

900多名员工、3.8万平方米现代化

厂房和8家分支机构的集团公司。

公司行政总裁张臻伟说，企业年销售

额超10亿元人民币，生产的汽车安

全带卷簧占据全球70%份额。

临近2019岁末，昆山六丰机械

总经理宗绪惠接连收到两个“大礼

包”：11月22日，昆山发布“惠台”特色

举措“新20条”并开通台商服务专线，

一键拨打即可享受“专窗专员”服务；

12月3日，昆山深化两岸产业合作试

验区部省际联席会议第七次会议明

确，在载体建设、产业合作、贸易便利

化等方面给予台企台商更大支持。

日资企业则武磨料磨具落户苏

州高新区近8个年头，眼下正紧锣密

鼓扩建二期厂房。总经理志村健征

告诉记者，扩建项目报批前，行政审

批局代办员主动上门，提供申报材料

指导、网拍辅导、项目报建等服务，审

批时间缩短50%。

拓宽开放之路，亲商服务成为苏

州的“金字招牌”。苏州先后被世界

银行和《福布斯》杂志评选为“中国投

资环境金牌城市”“中国大陆最佳商

业城市”。苏州市市长李亚平说，苏

州全面实施外资准入负面清单管理

模式，强化对外商投资享受国民待遇

的制度保障，优惠扶持政策对所有企

业公开透明、一视同仁。

开放之城海纳百川

打蛋、切菜、大火起油锅、熟练翻

炒……片刻工夫，一道番茄炒蛋出

锅。加上扬州炒饭、萝卜牛腩，这一

桌标准的中餐出自一个大眼睛、高鼻

梁的外国人之手。

59岁的卡米洛·桑托斯是巴西

人。2015年初，他来到苏州担任魏德

米勒亚太区高级运营副总裁兼苏州

工厂总经理，短短半年内，就办好了

社保卡、考到了驾照，并把妻儿一同

接到苏州生活。如今，卡米洛一家已

经成为地道的新苏州人。“苏州令我惊

喜，第一次来的时候就感觉像是回到

家乡，希望能在这里一直生活下去。”

卡米洛的感受是苏州开放包容

的现实映射。统计显示，目前约有

1.3万名外国人在苏州工作，其中高

端外国人才超过4500人。“为跨国公

司员工提供生态、文明、舒适的工作

生活环境，是我们坚持不懈的追求。”

李亚平说。

2019年 9月初，历经数轮艰难

谈判，德国BBS Automation公司

与昆山开发区签订合作协议，总投资

达3亿美元的华东地区智能制造设

计研发和系统集成中心、中国投资性

控股总部落户昆山。公司创始人兼

首席执行官约瑟夫·维尔德格鲁贝

说：“促使我们作出选择的，是这里的

产业积累、未来规划和澎湃激情，这

让我们看准了现在，更看到了未来。”

苏州把“用户思维、客户体验”

理念贯穿始终，2020 年将是苏州

“营商环境创新年”，将出台营商环

境3.0版，打造“苏州最舒心”营商服

务品牌。

“我们真诚期待，有更多跨国公

司能够做苏州发展的最‘燃’投资人，

让最优质的资本汇聚苏州；能够做苏

州创新的最‘棒’传播人，让最先进的

项目落户苏州；能够做苏州建设的最

‘铁’合伙人，让最高端的人才安家苏

州。”蓝绍敏说。

本报讯 上海市嘉定区近日开通了

产业项目全流程服务信息系统，在全市

率先推出产业项目审批节点“流程图”，

新增审批服务的“跟踪员”和“协调员”，

在提速增效中进一步优化营商环境。

为进一步理顺产业项目全流程管理

服务机制，加快推动项目落地，上海嘉定

区行政服务中心整合资源，形成项目全

流程事项，从土地储备计划环节到不动

产登记环节，围绕25个主要审批节点编

制产业项目“流程图”，在产业项目服务

信息系统及配套App上实现同步的“可

视化”，做到“问题早发现、难点早提

醒”。同时拓展系统的分析研判功能，定

期对项目推进情况进行分析，为政府科

学决策提供有效依据。

从被动解决企业诉求，到主动服务、

为企业解忧，嘉定区在原有招商员和行

政审批代办员的基础上，新增产业项目

跟踪员和协调员队伍，在产业项目落地

全流程中带动企业以科学合理的方式

“跑出最佳状态”。如果跟踪员和协调员

在产业项目全流程服务信息系统中发

现，自己所跟踪服务的项目在相关审批

节点上遇到“黄灯预警”，提示已经接近

审批时限，需要第一时间联系相关部门，

问明情况，加强协调，加快办理。同时，

针对项目后续办理环节，提前告知企业

所需材料。

嘉定区政府负责人表示，此次聚焦

企业项目建设过程中的难点和痛点，力

求通过全流程的跟踪和服务，解决企业

发展难题，进一步提升项目落地效率和

企业感受度。 （李 荣）

本报讯 浙江农林大学物联网工程

专业的大四学生郑豪男万万没想到，2020

年的第一份新年礼物，居然是学校颁发的6

万多元本科生“创新素质奖励金”。

据悉，本科期间郑豪男一直在老师

指导下专注创新，先后获得“毒害试剂泄

露检测方法”等4项发明专利，开发的多

个软件系统获得软件著作权，在SCI期

刊和一级期刊先后发表了4篇高水平论

文，还多次获得“挑战杯”大学生课外学

术科技作品奖。而这些创新实践和学科

竞赛成果，都属于该校本科生创新奖励

的范围。

和郑豪男一样，2019年度该校共有

1152名学生因为在各类创新中取得的

成果，获得总额超过143万元的奖励。

浙江农林大学副校长沈月琴说，近

年来，浙江农林大学十分重视本科教学，

在推进院长主管本科教学、学科专业一

体化等举措的同时，全年设立各种鼓励

创新创业的活动经费。如学生申请科研

项目、创业项目可获得1500元~5万元

不等的经费资助；学生公开发表论文、获

得专利或者创业取得成果，单件可以获

得500元~1万元的奖励；学生还可以凭

创新创业成果获得学分奖励、替代毕业

论文等。

（俞 菀）

浙江一大学百万现金
重奖本科生科研创新

上海推出产业项目审批
节点“流程图”

华为华为20192019年预计年预计
销售收入销售收入85008500亿元亿元

华为轮值董事长徐直军近日表

示，预计华为2019年全年实现销售收

入超过8500亿元，同比增长 18%左

右，基本经受住考验。图为市民从福

州华为手机专卖店前经过。

吕 明 摄


