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□ 尚 征

今年受到机构疯抢的地方

债，个人和企业投资者也可以在

银行柜台买到了。近日，宁波市

财政局、浙江省财政厅先后通过

财政部政府债券发行系统面向商

业银行柜台市场发行地方政府债

券，标志着地方债投资群体扩容

至个人和中小机构。

首批6个参与地方债柜台发

售的试点省市分别为宁波市、浙

江省、四川省、陕西省、山东省和

北京市。从2019年3月25日起，

这些地区的地方债即可陆续通过

银行柜台销售。

六省市陆续启动发售

宁波市、浙江省是首批试点

中最早启动发行地方债的地区。

近日，宁波市土地储备专项债券

完成招标，该期债券期限3年，发

行利率 3.04%，投标倍数 37.46

倍，面向全国银行间债券市场(不

含商业银行柜台市场)及证券交

易所债券市场发行5.4亿元，面向

商业银行柜台市场发行3亿元。

同日，2019年浙江省棚改专

项债券也完成招标，发行利率

3.32%，投标倍数28.8倍。该批债

券发行总额22亿元，其中11亿元

通过银行渠道销售，品种为5年期

记账式固定利率附息债。浙江债

和宁波债均从3月25日～3月27

日启动银行柜台销售。

四川省是继宁波市、浙江省之

后第三个启动柜台发售的地区。

此次发行的四川省5年期土地储备

专项债券共59.29亿元，其中15亿

元债券将通过商业银行柜台面向

省内个人和中小投资者发售，是截

至目前柜台发行规模最大的地

区。很快，陕西省、山东省和北京

市政府债也将陆续启动发售。

低风险低门槛收益稳健

被称之为“银边债券”的地方

债到底有哪些特点呢？

首先，低风险。因为有当地

政府信用作为保障，地方债投资

风险相对较低。其收益来源通常

来自一般公共预算收入或项目对

应政府性基金、专项收入。

其次，低门槛。地方债认购

起点低，100元起购，比起理财产

品1万元等投资门槛要低很多，更

适合中小投资者参与。

此外，收益稳健。地方债发

行利率是在国债利率基础之上确

定，通常要高出25个～40个BP。

再加上享有免税待遇，地方债利

息收入免征个人所得税及企业增

值税、所得税。而且，地方债变现

灵活、流动性高。

更受个人投资者青睐

近年来，随着地方政府融资

“开前门、堵后门”，地方债市场迅

速扩容，已跃升为债券市场第一

大品种。截至2018年年末，地方

债券余额已达18.07万亿元。

进入2019年，地方债发行时

点近年来首次提前至3月，继续扩

容趋势明显。在业内人士看来，更

多投资者的加入，将有利于缓解地

方债发行的资金供给压力，更好发

挥地方政府债券对稳投资、扩内

需、补短板的作用。同时，随着地

方债投资者群体进一步丰富和扩

容，将促进地方债的交易流动性以

及多层次债券市场建设。

不过，需要注意的是，虽然地

方债风险较低，但是未来出现违

约的可能性依旧存在。

六省市试点地方债柜台发行
分别为宁波市、浙江省、四川省、陕西省、山东省和北京市

□ 呙国银

3月26日，“中国盐改第一股”湖南

盐业迎来上市一周年。一年前的此日，

湖南盐业正式登陆上海证券交易所，董

事长冯传良绘就公司战略蓝图：“成为盐

行业改革的领跑者、整合者；成为国有企

业改革的探索者、示范者；成为线上线下

相结合的现代食品生产者、供应商，致力

丰富和健康人们日常生活，最终成为

一个现代化、产融结合的新国企。”

上市一年来，湖南盐业以稳中向好

的经营状况、持续扩张的市场及产业链

布局、全渠道的品牌渗透，实现高质量

发展，为盐业体制改革和国资国企改革

树立了实践范本，也向广大投资者交上

了一份满意答卷。

资本助力供给侧改革提速

湖南盐业成立于2011年12月16

日，是全国第一家跨省联合、产销一体的

现代股份制企业，也是湖南省内唯一的

食盐、两碱用盐及小工业盐生产企业，主

营盐及盐化工产品的生产、销售。

自2017年 1月1日起，盐业体制

改革正式实施，标志着行业走向市场

化。在坚持食盐专营制度的基础上，国

务院开始大力推进供给侧结构性改革，

过渡期两年，放开所有盐产品价格，取

消食盐准运证，允许现有食盐定点生产

企业进入流通领域，食盐批发企业可开

展跨区域经营。

在此背景下，我国食盐行业竞争活

力大幅提升，迎来兼并扩张的新浪潮。

谋求IPO，借力资本实现版图的快速扩

张，成为当下这场“食盐战役”的重要突

破口。

短短百天，湖南盐业便在资本圈崭

露头角，成为2018年湖南3家获准A

股上市的“幸运儿”之一。公司上市后

备受投资者追捧，股价累计最高涨幅达

561%，市值一度突破225亿元。

通过IPO，湖南盐业成功募集资金

4.89亿元（扣除发行费用），并将其用于

食用盐、制盐系统等提质改造项目。目

前，上述募投项目建设稳步推进，建好

后将丰富公司食盐产品品类、提升食盐

产品品质、有效降低制盐工业全流程的

能耗与成本。

2018年10月底，湖南盐业发布上

市后首份三季度报告，公司业绩稳健增

长，实现国有资产保值增值。报告期

内，公司实现营业收入16.52亿元，同

比增长 8.14%；实现扣非后净利润

9899.7万元，同比增长18.95%。

截至2019年3月，湖南盐业及下

属湘衡盐化、九二盐业、湘澧盐化和雪

天技术分别获得当地省科技厅、省财政

厅与省税务局联合颁发的高新技术企

业证书，公司在盐行业中的技术创新与

技术开发能力获得公认，为市场竞争提

供了极大的技术与品牌支撑。

外延并购培育增长新动能

随着盐改进程不断推进和深化，湖

南盐业更加坚定了走外部扩张之路的

决心。登陆A股市场打破了过去融资

渠道单一的局面，加快了公司外延式并

购步伐。

公司秉承“深耕线下、精耕线上”的

渠道策略，积极向新零售靠拢。2018

年7月，上市刚满3个月，湖南盐业即宣

布收购开门生活100%股权，这是全国盐

业系统内的首个自主开发的B2B电商平

台，在分公司系统内实现全供应链管理、

网上店铺开设、开发新增客户，促成即时

成交，成为湖南盐业体制改革和销售模

式转型升级的助推器。

除开门生活外，公司还入驻天猫、

京东、拼多多等知名电商平台，实现了

线上线下营销的融会贯通，多渠道共同

发力，实现销售的同步增长。

为了在更大范围内寻求对公司有

重要意义的盐及食品行业附加值投资

标的、培育优秀并购重组标的，湖南盐

业联手轻盐创投、轻盐晟富共同发起设

立盐化产业基金，总规模达5亿元。

出于区域与产能扩张的战略考虑，

湖南盐业控股股东轻盐集团联合轻盐

晟富产业基金接过了收购接力棒，并于

2018年12月正式入驻重庆宜化。今

年1月，为避免同业竞争，轻盐集团联

合轻盐晟富产业基金将重庆宜化有偿

委托给湖南盐业进行经营管理。据相

关负责人透露，待重庆宜化业绩改善并

稳定之后，将有序启动相关程序，注入

上市公司平台体系。

全力打造差异化品牌优势

面对“盐业新时代”的战略机遇期，

湖南盐业加强了对品牌资产的管理，当

前阶段坚定不移地走单一品牌模式，全

力助推品牌的优化升级。

2018年3月30日，湖南盐业上市伊

始，即召开“新战略 新形象 新产品”发布

会，对“雪天”商标进行了全新设计升级，

发布“雪天”品牌新标志、新形象，重新

规划产品线，进一步升级产品包装设计。

同时，公司首次与中国烹饪协会达

成了战略合作，成为“中国烹饪协会理

事单位”，部分食盐产品成为“中国烹饪

协会指定用盐”，品牌影响力持续扩大。

2018年7月，由湖南盐业冠名的

“雪天盐”号高铁专列在长沙南站举办

了首发仪式。“雪天”品牌带着“为中国

菜提味”的醒目标语，随高铁列车奔赴

全国各地。

2018年10月，湖南盐业在广东、

广西、上海、京津冀等地相继成立分公

司，全面吹响进军全国市场的号角。

深耕盐与盐化工产业链

除直接面向消费者的食用盐外，工

业盐是盐业企业的另一个主战场。数

据显示，全国的盐类产品产能大约为

9000万吨，这其中的九成都要在工业

盐领域争抢市场份额。

据悉，工业盐市场以低成本战略为

主，可能的策略包括节能降耗、扩张产

能以及产业链的上下游延伸。

目前，湖南盐业先后管理或收购的

湘衡盐化、九二盐业、重庆索特盐业，其

各个工艺环节的技术均处于行业领先

地位，能有效实现降本增效。经过多年

的行业深耕，公司在华南、西南奠定了

一定的市场基础，具有较好渠道、区位

和品牌优势。

同时，湖南盐业氯碱产品开始发力，

盐的下游产业链延伸取得了显著突破。

2018年6月，控股子公司九二盐

业完成了2万吨/年离子膜烧碱扩产项

目的建设投产，现已形成8万吨/年的

离子膜烧碱产能。半年报显示，装置运

行稳定，产品全部畅销。当前，九二盐

业的30万吨/年离子膜烧碱项目二期

工程也正在紧锣密鼓施工中。

资料显示，重庆宜化具有70万吨

纯碱、70万吨氯化铵的年产能。待条

件成熟纳入上市公司后，重庆宜化将有

望进一步提升湖南盐业在氯碱市场的

影响力及占有率，为实现公司盐产业链

的纵向延伸并为公司盐化产业集群的

构建打下坚实的基础。

随着战略的全面落地，湖南盐业将

由单一井矿盐集团发展成为覆盖井矿

盐、海盐、湖盐的全品类集团，由区域性

品牌成为全国性领导品牌，由单纯的盐

产品企业向延伸产业链而形成的产业

集群转变，形成核心竞争力，成为盐业

改革的探索者。

借势资本市场 实现高质量发展
上市一年来，湖南盐业以稳中向好的经营状况、持续扩张的市场及产业链布局、

全渠道品牌渗透，为盐业体制改革和国资国企改革树立实践范本


