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□ 周恩友 曾 华

中国的酒文化历史悠久，酒已是生

活中不可缺少的东西，从每日三餐到办

喜事、丧事乃至大型的民族节日活动，

喝酒是人们必不可少的第一件事。以

美酒待客，成为尊敬客人的礼节。

采访贵州省修文县苗乡民族酒业

有限责任公司董事长周敬学，是因为

传说他研制的酒与王阳明有关。

在贵州省修文县，话题一切入酒，

周敬学就滔滔不绝，眉飞色舞。他说，

他公司生产的苗乡奇酒与著名思想家

王阳明有关。

按他的说法，古时的王阳明，身体羸

弱，除了做学问之外，别无嗜好，就是爱

喝点酒。35岁时，王阳明遭受权阉陷害，

受杖刑四十，绝而复甦，下诏狱，贬官位

于贵州省贵阳市北郊修文县龙场镇潮

阳村，即如今的苗乡民族酒业有限责任

公司所在地，与当地苗家人结下了深厚

的友谊。苗家人将自己酿造的糯米酒

送给王阳明喝。王阳明饮了糯米酒后

觉得精神爽朗，经询问才知苗人送给他

的糯米酒不是单纯的糯米酒而是在其

中添加了花粉和蜂蜜的泡酒。他不为

困境所忧，潜心悟道，进行心学的研讨，

经过长期的磨难、酝酿、总结，本着深沉

的思考，以“知行合一”“致良知”的命题

超越了前贤，创立了震动学界的“阳明

心说”，被学术界奉为“心学大师”。

周敬学说，那时苗乡人提供给王

阳明喝的糯米酒中添加花粉和蜂蜜，如

今被修文县苗乡民族酒业有限责任公

司结合现代酿造和传统配方工艺开发

出了“奇潮”牌苗乡奇酒（蜂花配制酒）。

美酒飘香迎宾朋 千年奇酒醉苗乡
——访贵州省修文县苗乡民族酒业有限责任公司董事长周敬学 贵州省修文县苗乡民族酒业有限

责任公司前身为修文同舟果酒厂，于

2009年由原修文县棕刚玉磨料厂改

建而成，2014年 11月更名为修文县苗

乡民族酒业有限责任公司。公司位于

贵州省贵阳市北郊修文县龙场镇潮阳

村，与贵州贵酒厂一墙之隔、距“阳明

心学”的发源地龙岗山1公里。公司占

地面积约25亩、注册资金100万元、有

员工32人，目前年产300吨配制酒的

生产线已建成，年产1万吨的生产线正

在筹建，主要生产花粉酒、姜酒等系列

产品，产品初步投放市场后，反应极

佳，深受消费者欢迎。
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□ 唐安平 金可文

贵州省天柱县蓝田镇东风村坐落于

清水江畔的一个山坳里，是一个少数民族

村落，远远眺望，白墙青瓦的民居错落有

致，门前田坝上产业成群，谁会想到，三

年前这里还是一个“空壳村”“贫困村”。

要让一个深度贫困村三年时间变

成一个产业示范村，有人说这简直是

“天方夜谭”，然而天柱县蓝田镇东风村

却让它变成了现实。是什么让这片贫

瘠的土地瞬间焕发生机？日前，笔者来

到东风村探寻了脱贫致富的“密码”。

书记带头干
空壳村变成示范村

“张美椿绝对是办实事的书记！没

有他硬着头皮办起第一家农业合作社，

就没有现在的产业群，更没有今天的新

变化！”12月2日，正在果园采果的村民

杨清军告诉笔者。

东风村一半以上的村民居住在偏僻

的山寨，他们以传统方式种植水稻和玉米

为主。2014年人均收入不足2000元，全

村1025户农民，仍有235户未脱贫，相当

于4户农民中就有1户是贫困户。

如何带领群众致富？怎样才能让

贫困户脱贫？2014年，东风村党总支

书记张美椿刚上任时，这两大问题一直

是他的一块心病。

张美椿查找差距，分析原因，研究

对策，决定走产业发展之路，带动农民

发家致富。当年5月，他多方筹资组织

党员和群众代表共计53人远赴广西、

重庆和省内凯里、施秉等地考察取经，

亲身体验他乡的致富产业，让党员、群

众长了见识，有了信心。

回来后，东风村在村“两委”扩大会

上确立了“党建引领、产业支撑、以点带

面、整体推进”的产业发展计划，发扬书

记带头干，党员带着干，党群一起干的

“三干”精神，带领群众脱贫致富。

张美椿亲自着手成立种植养殖农

业专业合作社，然而，让他没想到的是

53人的考察队伍回来，决定发展产业仅

有7人。张美椿偷偷拿了妻子用来给

儿子结婚和父亲治病的5万元，又瞒着

妻子到银行贷了5万元，第一个入股合

作社。看到张美椿的决心后，陆续有4

名党员和2名村民也交了股金。当年

他们股东7人种植300亩中药材头花

蓼、黄精和罗汉果，收益40万元。村民

见着了实惠，看到了盼头，一个个跃跃

欲试，纷纷报名“入伙”，有的入现金股，

有的以土地入股。

第一个合作社日益壮大，张美椿又

着手创建支部牵头，每位党员股东必须

通过产业帮扶带动2名以上的贫困户加

入产业发展、农家乐经营等脱贫致富，探

索“党建扶贫农庄+贫困户”利益联结扶

贫新模式，建立“党建扶贫农庄”。“党建

扶贫农庄”的创建聚集了人气，凝聚了人

心，形成了“头雁效应”，引起了村级农业

专业合作社和产业的N次方速增。

部分村民开始另立门户，效仿张美

椿先后兴办起精品水果种植、林嘎子土

鸡养殖等5家龙头合作社，社员超过

200人。一些小户则与各类小型、微型

种植场和养殖场抱团发展，社员达

1200人。

如今，东风村的产业从中药材到精

品水果种植，从水产养殖到畜禽养殖，

不仅实现了“一村一业”全覆盖，还使得

“一组一业”遍地开花，每个贫困户均有

一至两个产业支撑。

今年，东风村先后入选全县党建示

范村、全县新农村示范村，村党支部被

县委授予“全县脱贫攻坚先进党组织”，

村党总支书记张美椿被省委授予“全省

脱贫攻坚优秀党组织书记”。

东风村探索“党建扶贫农庄+”利益

联结扶贫模式的成功经验在全县推广，

“党建、产业、扶贫”在这里成为乡村振

兴的关联词，引来了湖南、广西和省内

各县市参观团前来学习取经。

党员带着干
欠债佬变成新储户

近年来，东风村充分发挥党员敢于

冲锋、敢于创新、敢于尝试的先锋精神，

将有意愿、有能力发展产业的党员凝聚

起来，组成产业发展先锋队，率先发展产

业10余个，带动贫困户发展产业。

党员杨克榜是东风村“两委”的干

部之一，一边引进豪猪发展特种驯养

业，一边带着杨政辉等10位村民种植

精品水果。

2014年，杨政辉从杭州打工返乡，

因使用耕田机不慎，左脚严重受伤截

肢，落下了三等残疾。几个月的住院治

疗，让他欠下5万多元外债，当年被村

里定为贫困户。

在杨克榜鼓励带动下，杨政辉安上

假肢重新投入产业发展。2016年初，

杨克榜帮他协调成立种植专业合作社，

通过“党建扶贫农庄+合作社”模式，规

模化种植提子和草莓。

今年提子喜获丰收，全年纯收入15

万多元。合作社的其他10多名社员，

也人均创收1.5万元，同时还让30余名

贫困户从劳务中得到不低于6000元的

工资收入。杨政辉喜滋滋地说：“今年

不但还清因伤残欠下的贷款，还成了银

行的新储户。”

像杨清军和杨克榜一样，东风村的

75名党员，纷纷带头兴办党建专业合作

社，组建“十户一体”，将贫困户组织起

来，“捆绑”到产业链上去，让他们早日

摆脱贫困。

如今，在“党建扶贫农庄+”模式下，

兴办各类产业30多个，带动东风村从事

小种植、小养殖产业的农民超过1000

人，并长期解决当地劳动力800多人固定

就业，原先面朝黄土背朝天的农民变成

了银行代发工资的“产业工人”。

党群一起干
苦日子变成新生活

从去年开始，东风村抓住农村“三

变”改革，将村民流转的2000余亩土地

以土地入股的形式入股到合作社，让村

民人人都成为股东，把村民带到产业发

展的链条上，让扶贫、脱贫成为与每一

个人息息相关的事情，在全村形成了党

员群众大干、快干、一起干的浓厚氛围。

12月5日清晨，笔者来到东风村时，

正赶上一群民工将刚采摘的百香果按大

小分拣入筐。这群人中，大部分是留守

妇女，9月份以来，随着百香果相继成

熟，她们每天都到果园里采摘果子，务工

报酬以小时和采摘果子的数量进行综合

计算，每人每月工资均在2000元以上。

今年36岁的吴树花，因为丈夫患

肝硬化，债台高筑，导致家里一直贫困，

长期在百香果、黄精白芨种植基地务工，

每天工资60~80元，2017年务工收入

5000元，2018年务工已收入8000元。

目前，东风村规模化种植黄精白芨

300余亩，四季果园200亩，提子150

亩，牧草500亩，百香果600亩，食用菌

10万棒。规模化养殖荷花鱼100亩，种

草养牛1000头，林下养鸡4万只。仅

2018 年就流转土地 2000 余亩，收益

100万多元，村集体经济收入10万多

元。一串串数字，见证了三年多来东风

村由贫困落后向产业兴、百姓富、生态

美的完美转型。

脱贫富裕后，东风村的农民开始组

建群众文化队，农忙时他们是农民，农

闲时变成演员，自编自导节目到村寨广

场跳舞、唱歌、说相声，享受着现代农村

幸福的新生活。

□ 杨正波 曾 华

国家地理标志产品湖北联合

一百商业集团武汉直销中心秉承

“敢为人先、追求卓越”的发展理

念，从2010年创办之初到2017

年就拥有800余家自愿加盟的连

锁超市，已经形成集大型仓储式

超市、物流配送中心、中小型卖

场、社区便利店、电子商务及地标

产品直销中心为一体的“产销一

体化”特色实体企业，总资产逾

5000万元。短短7年，该企业为

何发展得如此飞速，秘籍在哪？

近日，我们专程到武汉探访了该

企业董事长詹明辉，揭开了一些

鲜为人知的内幕。

“自古以来，民以食为天。

在经济飞速发展的今天，人们的

消费已经不在于‘吃饱’的基本

需求，消费理念日趋健康化，对

绿色饮食，营养饮食的要求越来

越高，已经上升到追求品质的时

代。而国内的农产品供给现状

却是低质的农产品滞销，优质安

全的农产品匮乏。由此农业供

给侧结构性改革很重要的一个

途径便是发展优质品牌农产品，

实施农产品品牌化，食品健康安

全化战略，快速向市场推出绿色

健康的食品显得尤为重要。为

此地理标志产品应运而生。地

理标志产品就是产自特定地

域。所具有的质量、声誉或其他

特性本质上取决于该产品的自

然因素和人文因素，经审查批准

以地理名称进行命名的产品。”

詹明辉说道。

天时地利人和
租房创办舌尖超市

当初为何选中武汉作为地

理标志产品中心发展？詹明辉

说，作为湖北省会城市的武汉，

人均GDP已达 16,024美元，有

着中心枢纽及重要经济地区的地

位。这样的区位优势千载难逢，

经过多方考察，他认为在武汉的

武昌很适合开一家地理标志产品

超市店。

2010年 5 月 21 日，他用自

己2008年成立的武汉詹进商贸

有限公司与武汉新联众合投资

有限公司签订租赁合同，在合同

履行期间，房产所处地因政府或

其他相关部门城市规划、土地征

用等原因导致房产拆迁，造成合

同提前终止，资金陷入纠纷。

2010年7月2日，武汉詹进商贸

有限公司又与武汉市洪山区烽火

村（烽火集团）签订面积1035平

方米的房屋，用于经营联合一百

物流配送中心，房屋的租赁期限

至2020年。

公司周边人流量大，住户及

商业办公人口密度大，中商集团、

中建三局、中南建筑设计院、中南

电力设计院、中南煤炭设计院、中

南勘察设计院、省水利厅、省建设

厅、省教育厅等多家政府和社会

单位资源环绕其间，中小学及大

型名校聚集。

谈到当初的慧眼，詹明辉说

道，舌尖御品武汉直销中心是武

汉市第一家专业从事地标产品销

售的综合平台，与传统的农产品

市场形成差异化竞争，避免了与

一般传统型农产品零售市场之间

直接的价格竞争。

该直销中心将整合湖北省

270多个地理标志产品，通过规

模化的经营，优化经营类结构，

传播地标产品知识和文化，让优

质健康的地标产品真正从田间

到舌尖。

实体+电商模式
组建团队谋发展

目前，由于地标产品大多来

自山区，山高路远，季节性较强，

生产种植户规模不大，信息闭塞，

导致产品难以快速进入市场，造

成种养的卖不出，想买的不知道

在什么地方买，且没有一个让消

费者信任的专业卖场。

国家地理标志产品武汉直销

中心建设了专门的团队，其中采

购部门根据多年的经验和数据，

根据季节、消费习惯、周期等做

好采购工作，保障生鲜品的质

量、降低损耗。由业内资深人

士、企业家协会权威人士、高端

企划设计公司、业内口碑和施工

资质良好的装饰企业及联合一

百优秀超市管理团队组成，强强

联合，目标一致。

随着消费者需求的多样化，

最重要的是找到合适的商品，降

低采购成本，提升运营效率，而

舌尖御品武汉直销中心基于考

虑顾客的需求，采取了以下措

施：商品结构的调整，最直观的

感觉是走进中心的门店，每次都

能让你感觉到不同，门店越开越

新。当你细心辨别，这种直观感

觉的“新”并非来自硬件投入，而

是越来越多的新商品、新陈列、

新场景。这一切正是商品持续

优化所带来的。

詹明辉的运作重点在于县

级市场的发展，连锁店大部分

门店位于各大居民小区入口，

围绕居民生活必需的百货类、

食品类、生鲜类产品销售，这样

可以锁定固定顾客群、培养本

小区居民的购物习惯，品牌形

象也逐渐确立。中心也不断加

强门店设计，采用橙黄色等亮

丽的颜色作为主背景，希望通

过门店设计体现真得利传递给

消费者健康、积极的消费理念和

愉悦的心情。

为带给顾客更好的购物体

验，增加与消费者的黏性，打造

安全、放心便利的购物环境，开

办快递代收服务、各类优惠活

动、线下送货等服务，与顾客最

直接的互动，受到消费者的一

致好评。

此外，舌尖御品武汉直销中

心运作重点在于探索该模式下消

费群体的购物需求及门店运营效

率的提升，而且5年及10年内，

中心无论是运营模式还是未来的

发展方向都已经比较清晰，同时，

也会在整个团队以及业务模式上

做调整。

待到赔偿款到位
大展拳脚创辉煌

历经7年的发展，目前在湖

北已拥有800余家自愿加盟连锁

超市，如果不是因为地铁5号线

建设需要，他所承租的房屋被拆

迁，房东不“诚信”，补偿款迟迟没

到位，耽误了两年，舌尖御品武汉

直销中心的发展远远不止这些。

近日，经过多方协调，他已与

房东、拆迁指挥部达成共识，已经

签订了补偿协议。补偿款到位，

他的舌尖御品武汉直销中心将辐

射全国城市，面向广大消费者传

承创新的零售企业。

“零售无新旧，随需有迭

代。舌尖御品武汉直销中心不跟

风，不折腾，做好苦生意。”在即将

结束采访时，詹明辉说了这样一

句发自肺腑的话，并对舌尖御品

武汉直销中心未来的发展表示出

了期望。

贵州省遵义市公安局新蒲分局
深化“放管服”改革工作正式启动

12月11日下午两点半，包括本报在内的贵州各主要

媒体见证了贵州省遵义市公安局新蒲分局“放管服”启

动仪式。新蒲分局党委委员、副局长王德意向媒体记

者介绍了分局深化“放管服”改革的具体举措并与区政

务中心首席民警签订《授权协议书》，在启动仪式的过

程中，各派出所所长为各窗口民警进行了授权。图为

签订协议现场。

程小进 本报记者 曾 华 摄影报道

做好苦生意
资金回笼再创辉煌

三干精神换甘甜 侗寨脱贫谱新篇
——贵州省天柱县东风村探索“党建扶贫农庄”山区样本纪实

村民在分拣百香果 金可文 摄

——访联合一百商业集团连锁超市国家

地理标志产品武汉直销中心董事长詹明辉


