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□ 王景全

汽车销售模式变革是我国汽车市

场的重大变革之一，在市场环境的变

革下，一些传统的销售模式因适应不

了社会的发展，迫于无奈退出汽车行

业。同时，一些先进、顺应潮流、掌握

现代汽车销售模式的企业掌握了主动

权。这些新理念、新的营销模式、新思

想、新的组织形式等得到了广大消费

者青睐，车把头E购车就是这样一个

新平台。

“在未来的发展中，我们要服务于

社会，为百姓提供终生服务，在这伟大

的时代，也是中国民营企业家发展的

好时代，我们唐山超扬商贸有限公

司（以下简称超扬商贸）有信心，在

全国汽车后市场的一片蓝海里，在

国家政策指导下，打造自己的汽车

后市场民族品牌，贡献民营企业的

一份力量。”超扬商贸总裁张浩良于

今年11月在北京举行的第三十届国

际科学与和平周大会上发言时说。在

本次大会中，超扬商贸被评为新项目

“特殊贡献奖”。

4S店垄断地位轻化

汽车后市场前景广阔

据数据统计显示，目前中国的汽

车保有量已达到2.5亿辆，国内汽车销

量更是处于年6%的增长趋势，预计到

2018年汽车后市场的交易额度能达

到15,000亿元。汽车在完成交付后

就进入汽车后市场，汽配城、汽车保

养、汽车改装等汽车后市场发展前景

广阔，属于一个亿万级的市场。并且

随着国家发改委《关于促进汽车维修

业转型升级提升服务质量的指导意

见》《关于促进汽车平行进口试点的若

干意见》等政策的出台，汽车4S店的

后市场垄断地位将逐渐轻化，更是证

明国家对汽车后市场往秩序化、竞争

化方向引导的决心。

超扬商贸是一家以汽车新零售业

务为主，同时涉足生物科技、房地产、

金融、环保和进出口贸易等产业的综

合性集团公司。公司总部坐落于唐山

市丰南区丰南镇清湖路15-1号，同时

在唐山市路北区和遵化市分别设有汽

车销售资源部、整车配件部、救援服务

中心、售后服务中心。

超扬商贸秉承集团公司的先进管

理经验、模式，并借鉴国际先进营销经

验，在河北地区创建辐射全国的一流

“商贸平台和流通体系”，同时积极开拓

国际市场，在享有庞大的市场资源的同

时，结合当地各方有利条件和丰富资

源，深化“立足唐山，深耕河北，服务华

北，辐射全国”理念，坚持以“艰苦奋斗、

勇于创新、奉献敬业”为企业宗旨，健全

企业的内部组织机构，建立完善且适应

企业特点的内部管理制度，推动公司高

效运营，维护客户长期受益。公司遵循

诚信经营、平等互利、形式多样、持续增

长、共同发展的原则，与国内外企业建

立广泛的联系合作，在汽车后市场的巨

大空间里谋求共同发展。

把握民营经济发展机遇

提高企业核心竞争力

今年11月，习近平总书记在民营

企业座谈会上发表重要讲话指出，今

年是改革开放40周年，40年来我国民

营经济从小到大、从弱到强，不断发展

壮大。能够创造中国奇迹，民营经济

功不可没，民营企业和民营企业家是

我们自己人，所有民营企业和民营企

业家完全可以吃下定心丸、安心谋发

展，这是对民营企业的极大鼓舞和

鞭策。

近年来，国家不断为民营经济营

造良好的发展环境，帮助民营企业解

决发展中的困难与烦恼，变压力为动

力，推动其不断创新发展。“这个伟大

的新时代，是中国民营企业家发展的

最好时代，在党的好政策指引下，我们

要在合法合规中提高企业核心竞争

力。我们的愿望是成为中国的‘百年

企业’。我们的目标是为实现中华民

族伟大复兴‘中国梦’而努力奋斗。”张

浩良表示。

以客为本服务至上

颠覆传统销售模式

超扬商贸自2016年成立以来，本

着以客为本、服务至上的专业态度，颠

覆繁琐的传统销售模式，以成熟的经营

思路，稳健的经营团队在销售市场上

精耕细作，锁定精准客户群体数以万

计。客户只需要轻松四步拥有爱车：

在线选车，选中意向车型，联系车把头

代理商；签订协议，购车资格评估通过

后，签署正式合同；支付费用，客户支付

意向车型的相关款项（表单价格+当时

资格费）；坐等提车，公司确定提车时间

后，会第一时间联系客户提车。

张浩良表示，公司将继续投入流

动资金，针对精准客户一对一签订

合同，来满足社会不同客户群的需

要，尤其是在汽车金融、汽车租赁、

汽车装潢等领域，保证客户绝对收

益的基础之上，力争投资客户变股

东角色，来共同经营、愉快合作。

重构汽车消费关系

提升新车销售效率

近年来，新零售这个词汇逐渐从

概念走进了消费者生活中。依托互联

网基因，融合线上优势和线下资源，上

下联动的新零售逐渐成为一种趋势。

正是在这种背景下，在汽车圈也诞生

了一个新零售的代表，车把头E购车

（以下简称车把头）。利用互联网技术

与大数据，联动线上操作和线下体验

的多重环节，重构汽车消费关系，车把

头E购车新车网致力于打造国内领先

的汽车新零售平台。

车把头是专注于新车销售、新车

租售的消费服务汽车新零售平台，为

消费者提供低首付、低月供、门槛低、

提车快、方便快捷的新车交易服务。

作为车把头E购车新车网总裁，张浩

良表示，车把头引入国际上成熟的车

辆融资租赁等多种营销模式，根据用

户需求制定购车计划并开创性地将车

把头线上平台与汽车销售商线下仓储

深度融合，并在平台上植入了社交电

商的元素，意向购车人可以通过已提

车用户的分享，查询到全国最低价格

的心仪车辆，更有车把头专业经销商

为客户提供全程专业服务，让用户轻

松购车。车把头主打的低门槛用车服

务正成为消费者的首选及行业发展的

新方向。

同时，车把头还依托于互联网线

上+线下的模式，帮助主机厂商大幅

提升了新车销售效率：一方面，车把头

通过线上需求的整合及大数据的应

用，可以提前完成车辆预定、采买，极

大节约了周转时间和成本；另一方面，

车把头线下能力和线下中心仓储形成

合力，完成线下体验、配送等环节，在

保障用户体验的前提下，减少了线下

成本，实现了高效配送。

车把头通过大数据、人工智能等

技术手段，对汽车的生产、流通与销售

过程通过计算机技术、互联网思维不

断升级改造，随着车把头的不断发展，

深入汽车销售源头，将重塑业态结构，

整合汽车厂商、金融、保险、后市场服

务等领域资源，重构汽车服务生态

圈。全力打造汽车领域的线上服务＋

线下体验＋社交分享尝试融合的车把

头新零售社交平台。

共建品牌合作矩阵
拉动汽车消费升级

近日，车把头E购车新车网发布

消息称，车把头已经与上海大众、一汽

大众、本田等超过30家汽车品牌商合

作，共同建立超级品牌合作矩阵，目前

合作覆盖车型超过50个。

车把头通过与汽车主机厂商、经

销商无中间环节的合作，建立超级品

牌合作阵营，能够拿到更多一手优质

车源，建立丰富的品质车源库，为消费

者提供更多优质选择。同时车把头与

主机厂商的合作，能够开拓全新的消

费市场。

车把头能够有效帮助汽车主机厂

商开拓新市场，缓解汽车经销商库存

压力，加速车辆流通，有效拉动汽车消

费升级。同时，通过大数据、人工智能

等先进技术手段，对汽车的生产、流通

与销售过程不断进行升级改造，能够

让主机厂第一时间了解消费者需求，

帮助行业重塑业态结构与生态圈。

车把头凭借创新的融资租赁及多

种汽车销售模式和出色的大数据采集

能力，基于用户需求，持续搭建线上和

线下的服务体系，将进一步刺激和拉

动用户需求，开拓新一代增量市场，推

动汽车产业向高价值链发展。

（本文配图由唐山超扬商贸有限

公司提供）

汽车新零售平台带来购车新体验
车把头E购车凭借创新融资租赁和多种汽车销售模式，基于用户需求，持续搭建线上和线下的

服务体系，开拓新一代增量市场，推动汽车产业向高价值链发展

张浩良（右）荣获特别贡献奖

张浩良（右）与中共中央对外联络部原副部长

马文普（左）合影

张浩良与中国关心下一代工作委员会主任顾秀莲女士步入庆祝

第三十届科学与和平周会场

原全国工商联副主席王治国（左）在第三十届科学与和平周大会上

为张浩良颁奖

张浩良（左）与外国友人亲密合影 张浩良在第三十届科学与和平周会上介绍车把头的价值愿景

张浩良被授予汽车行业十大经济人物荣誉

张浩良一行人在店面装修现场


