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北京新发地农产品批发市场是全

国交易规模最大的农产品专业批发市

场，2017年交易量为1618万吨，交易

额为816亿元，担负着北京90%以上的

农产品供应。市场每天蔬菜交易量1.8

万吨，水果交易量1.8万吨，我们是京城

老百姓的大厨房，每天北京的居民都要

与我们新发地市场发生密切联系，我们

保障着老百姓的日常生活。今年是新

发地市场建场30周年，30年来新发地

只做了两件事：一是为首都人民造福，

二是为全国各地种植者造富。

今年是我国改革开放40周年，我

国的农业焕发出新的活力，发展到一个

鼎盛时期，这是我国五千年的农耕史里

不曾出现的奇迹。

改革开放40年，我国产生了无数

个不可能。如今，我国农产品极大丰

富，由原来几千年的供不应求到供大于

求，就是其中一个不可能。但是我们的

农业依然面临着两个重大的问题。

一是农民问题，主要表现是：农产

品丰产不一定丰收，农民勤劳不一定致

富，务农不如务工，好产品不一定能卖

出好价钱。

二是消费危机。目前农产品极大

丰富，选择性很多，导致消费者出现选

择障碍，不知道该怎么选。

我国有一个最大的特点，就是大量

的贫困县恰恰都是农业生产大县，如何

解决以上这些问题呢？我认为，产销对

接是解决这一系列问题的关键所在。

如何防止贫困地区脱贫后返贫？如

何让贫困地区人民不仅仅被拉着、推着

走，更具有自己跑起来的动力与能力？

一、产销对接精准扶贫必须有系统

的方案和长效的机制。通过扶贫让贫

困地区永久地脱贫，实现产销对接精准

扶贫的初心和使命。

二、更新观念、统一认知是产销对

接精准扶贫的内在动力。扶贫先扶智，

要把头脑武装起来。贫困地区之所以

贫困，很多时候是因为缺少认识，走不

出来，看不清楚，因此，想脱贫致富，得

让贫困地区人民知道市场经济的规律

和方法。很多地区普遍存在“重生产，

轻销售”的现象，对症下药，让当地的农

业干部、企业家、合作社等走进市场，让

他们了解农产品流通和市场运行的规

律；同时，要让贫困地区人民在被帮扶的

同时，更充分认识自我价值，树立信心，

为产销对接精准扶贫提供长远的动能。

三、宣传品牌价值是立起产销对接

精准扶贫价值第一法则。为了树立品

牌价值，新发地每年组织很多场农产品

推荐会，推荐会是短暂的，但品牌影响

力却是长久的。

四、构建市场通道是夯实产销对接

精准扶贫效益的王牌。品牌是个系统

工程，推荐会、展销会只是其中一个环

节，畅通的市场通道才能让品牌价值带

动产品实现长久脱贫。新发地帮助贫

困地区开设销售专区和展示窗口，还帮

助很多地区在新发地设立农产品流通

联络处。有了这些销售专区、展示窗口

和联络处，就架起了贫困地区与消费市

场间的桥梁，让产销对接更畅通，让精

准扶贫更长效。

五、搭建平台是产销对接精准扶贫

的长久循环之道。对一个合作社、一个

小村庄精准扶贫，有个窗口就能解决很

大问题，对一个区域则需要一个平台。

新发地在海南建了分市场和万亩果蔬

产业园，带动周边农民增收，同时海南

每年有150万吨的海南瓜菜源源不断

进入新发地市场，占海南出岛瓜菜的

1/3，使海南很多农民通过农产品的销

售得到了真金白银，实现脱贫致富。30

年来，新发地在全国建了10个分市场，

300万亩基地，每一个市场都是产销对

接平台，每一块生产基地都让当地百姓

走上脱贫致富之路。

我国是个农业大国，新发地作为一

个由农民创建的农产品批发市场，深切知

道农民的艰辛，感同身受农民的不易，一

直走在扶贫、造福、造富的产销对接路上。

明末清初思想家顾炎武提出：“天

下兴亡，匹夫有责。”在这里，我要对大

家说：精准扶贫，人人有责。精准扶贫，

我的责任。我们在座的没有经历过解

放中国的三大战役，却赶上了脱贫攻坚

战，我想这是我们所有人的荣幸。在

此，我也表个决心：新发地市场愿与所

有的志同道合者并肩作战，为打赢脱贫

攻坚这场硬仗贡献一份力量。

目前，国网范围内分布式光

伏电站共接入112.5万座，装机

规模4750万千瓦，已经成为国

内乃至全球最大的“科技+金融+

服务”的分布式光伏综合云平

台，为“互联网+光伏扶贫”及扶

贫信息的管理工作打下了良好

的基础。

受国务院扶贫办的委托，国

网电子商务有限公司高标准、高

质量建成了全国光伏信息管理

系统和全国光伏扶贫信息监测

中心，今年9月8号揭牌成立并

上线运行。监测中心依托国网

光伏云网构建的国家光伏扶贫

监测总指挥平台，实现了光伏扶

贫电站项目建设的全周期、全生

命管理，实现了光伏扶贫电站信

息精准的采集与监测，实现了光

伏扶贫电站项目规划，建设管

理、实时监测、电费结算、质量监

控、电数评估、收益分配、运行运

维、扶贫成效等环节的精准管

控，形成了数据融合、业务联动、

运监一体的光伏工作管理体系，

实现了光伏扶贫工作可检、可

测、可控、可送。目前，我们监测

中心已经接入了光伏扶贫并网

的电站26.77万座，装机规模达

到1237万千瓦，累计上网电量

106.5 亿度、发电收益 143.1 亿

元，覆盖了全国18个省份、715

个县，汇集了10.2个村庄，帮扶

197万户贫困户。

构建线上平台加线下服务

的扶贫新业态。一是成立国家

电网光伏学院，建立共享运维等

服务，农民参加培训并考试合格

以后，可以承接光伏电站的运维

工作并获得相应报酬，形成了输

血、造血、再造血的扶贫新模式，

构建了新的脱贫渠道。从2018

年4月26日光伏学院成立以来，

我们已经累计培训了9000余名

农民工参加培训学习，2000余人

考核通过并入驻光伏云网的云

收平台，成为光伏电站运维专兼

职的工作人员，也增加了一份固

定的收入。

二是打造国网惠农帮电商

扶贫服务平台，依托国网商城，

聚焦深度贫困地区，构建线上线

下一体化的“互联网+精准扶贫”

模式，打通了端到端的脱贫通

道，发挥国家电网公司电力营业

厅的资源与国网商城的品牌优

势，构建多产业联动的电商扶贫

机制，建立了农特产品电子商务

全流程服务体系，促进了贫困地

区农特产品的销售，降低了滞销

的损失，提升了农户的收益。截

至今年10月份，我们国网电商扶

贫专区已经入驻优质供应商27

家，上架产品360件，覆盖了湖

北、青海、新疆、河北、山西等13

个省，涵盖蔬菜、生鲜、粮油、调

味、禽蛋等18类产品。

下一阶段，国网公司将一如

既往地贯彻国务院扶贫办精准

扶贫的工作部署，发挥自身优

势，为深化精准扶贫工作贡献力

量。一是释放光伏扶贫和电商

扶贫新的价值，充分发挥全国光

伏扶贫信息监测中心的作用，对

光伏扶贫电站25年的安全运行

保驾护航，以科技手段建立服

务，建档立卡群众获得稳定增

收。挖掘光伏学院的价值，聚合

教育扶贫、光伏扶贫、电商扶贫、

乡村振兴等多形态的联动，不断

丰富和拓展扶贫模式。

二是构建多产业融合的新

生态，创新“互联网+精准扶贫”

模式，建设好国网惠农帮的电商

服务平台，不断提升贫困地区农

副产品高效高质内购外销的工

作时效，积极落实央企的社会责

任和政治责任，服务国家精准扶

贫战略，为全国打赢脱贫攻坚战

作出最大的贡献。

国网电子商务有限公司党委副书记孙涛：

构建线上线下一体化
“互联网+精准扶贫”模式

北京新发地农产品有限公司董事长张玉玺：

搭建产销对接平台是解决产业扶贫的精准之道

58集团党委书记、公益中心主任马兰：

利用互联网 加速一二三产业转型升级
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搭建农副产品贸易的桥梁
北京新发地农产品批发市场引领对口帮扶

金融、产业、教育、消费、公益
方正证券“2+3”精准扶贫模式实现长效帮扶

德青源：
给贫困群众一只会下金蛋的鸡

“互联网+”创新帮扶方式
国网电子商务有限公司高举科技创新牌

定西市安定区创新模式 开拓思路助长效脱贫

栾川县：
强化党建引领 打造“产业扶贫新模式”

“产业+就业”扶贫
河北乾信牧业股份有限公司推动深度贫困县脱贫

国务院扶贫办开发指导司养驴扶贫工作小组
毛驴产业联动扶贫 10万贫困户受益

探索“红星伟业”黑驴养殖产业扶贫模式

积极建设信息服务平台
58集团助力贫困地区三产联动发展

典型带动兴产业 支部引领促脱困
芒卡沃柑种植示范基地引领示范作用凸显

挖掘木本油料价值 打造脱贫致富的“文冠果”品牌

做好石榴大文章
湖南卯时科技有限公司探索产业扶贫新路径

2018扶贫日三产联动扶贫论坛组委会

2018年10月17日

三 产 联 动 优 秀 案 例 发 布

三产联动三产联动：：深化扶贫改革深化扶贫改革 凝聚脱贫攻坚合力凝聚脱贫攻坚合力

扶贫方面58集团是一名新兵，今

年两会以后正式成立了公益中心，第一

个扶贫点是湖南安华。58集团更多积

聚信息扶贫的优势，利用互联网大平

台，为各个贫困县提供线上农产品销

售，包括村民日常生活类信息、新农合

等各方面的信息服务。目前58同镇已

经在全国的贫困县里有892个站点，能

够帮助非常多的贫困县农民用户卖出

农产品，58平台还帮助贫困户进行物流

方面的服务。

贫困县也有信息化方面的具体需

求，58平台能够不断地给大家提供升级

版的服务，更好地帮助贫困户实现脱贫

攻坚的目标。

58到家，实际上也在利用平台打

造就业扶贫的新模式。今年在贵州省

正安县签订了战略合作协议，58将培

养大概100名正安月嫂。因处于正安

与贵州、重庆、遵义中间地带，我们希

望能够在这些贫困县为他们提供技术

性人才的培养，同时直接给予工作上

的支持。

58曾经计算过，在58到家上有很

多来自于贫困县的保姆、小时工。他

们之前只能在家乡打零工，一个月能

挣两三千块钱。利用我们的平台，工

资基本上翻两番甚至三番，真正达到

一人致富全家脱贫。58在很多方面希

望能够帮助到贫困县的用户。利用互

联网的力量，加速一二三产业的转型

升级，提质增效，这是我们未来发展的

目标。

58同镇在一年时间里，帮陕西卖过

苹果、土豆，实际上范围并不广，就是在

区域内销售，几天就卖完了。但是效果

很好，他们觉得这样的方式是他们能够

认可的，也是他们所能够利用的。

为什么年轻人不愿意回农村？

他们觉得农村对他们来说没有一个

适合长期工作的环境，晋升空间有

限，不相信能让自己的生活越来越

好。但是我们希望能够吸引到更多

的农民，吸引到更多的具有高中学

历、初中学历的人回到家乡，利用58

同镇等一些手机APP，真正给家乡带

来一些变化。

今年58铺到了1600多个镇，采用

类似加盟商的方式，先给他们授课如

何在58上发布各类信息，再手把手地

教当地人，效果非常好。有人真正愿

意学习，造福自己的家乡，而且他会

说，我每个月收入三四千块钱在当地

并不是特别高，但是我在家里做生意，

能够照顾到亲戚朋友，这是一件非常

有成就感的事。

我们发现经济条件比较好的一些

乡镇，推广业务很快，不需要做广告。

但是有些贫困地区难以推广，贫困地

区确实存在很多问题。商业无法渗

透，我们采取公益先行，先给大家提供

就业机会和免费发布，提供更好的便

利条件。

只有人在，才能有未来的发展。所

以我们希望在这样一个平台上，为中国

更多贫困地区的人民提供更好、更扎实

的服务。


