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市场扫描
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□ 李 永

“你可以像换鞋一样为你

的爱车换上好看酷炫的轮

毂！”毂辘辘创始人田决泉兴

奋地说。

以“轮毂共享新生态”为主

题的共享轮毂项目启动仪式暨

毂辘辘品牌发布会近日在北京

举行。田决泉表示，轮毂产品

被认为具有耐用性的优势，因

此售后的市场价值一直不被看

好。但是从实际市场来看，轮

毂市场具有极大的挖掘潜力。

生产线连接消费者

统计数据显示，2016年中

国轮毂出货量达到2.56亿件，

预计2021年中国轮毂出货量将

达到3.05亿件。

从售后市场的情况来看，

2017年，中国乘用车售后市场

铝轮毂需求量为1133万只，相

比2011年增长了一倍还多。商

用车售后市场铝轮毂需求量在

2017年达到了602万只，相比

2011年更是增长了将近两倍。

市场巨大的需求为轮毂生

产销售企业提供了巨大的机

会，而毂辘辘本身独特生态链

则使得共享轮毂项目本身具有

成长为独角兽的潜质。

毂辘辘的最大优势来源于

本身所具有的研发、生产、服

务、回收融为一体的生态链。

田决泉表示，毂辘辘平台

依托年产值达百亿级别的自建

轮毂、轮胎生产线，互补性整合

其它轮毂轮胎生产线、加盟维

保服务提供商、专业的技师队

伍，打造F2C（工厂到个人）最

短路径商务模式，从产品研发、

生产、服务落地到回收再利用，

建立一条完整的生态链，生产

线直面消费者，通过大数据的

云积累和智能挖掘，将最优质

酷炫的轮毂以最低廉的使用成

本、最便捷的获取途径提供给

终端用户，让广大消费者真正

享受到中国制造高速发展所带

来的巨额红利。

据介绍，毂辘辘平台隶属

于北京风扬科技有限公司，生

产线依托山东陆宇司通车轮有

限公司、山东双王铝业有限公

司。山东陆宇司通和山东双王

铝业则是山东双王集团旗下的

全资子公司。

据山东双王集团董事长

张元德介绍，双王集团业务范

围涵盖轮毂、轮胎、石油加工三

大板块，年产值达到上百亿元

人民币。旗下的山东陆宇司通

车轮有限公司是山东省规模最

大的铝合金车轮研发、制造企

业之一。年产铝合金车轮900

余万只，合作汽车企业包括奔

驰、宝马、大众、丰田、陆虎、克

莱斯勒等世界著名跨国公司。

可以说，毂辘辘本身的研发

生产优势，使得毂辘辘平台下的

轮毂成本大幅降低，而且保证轮

毂产品具有了宝马、奔驰的品

质。这是所有的共享汽车、共享

单车所不具备的突出优势。

而北京风扬科技有限公司

多年的轮毂销售、服务经验也保

证了毂辘辘平台在行业内良好

的运营能力与服务水平，这也是

毂辘辘平台能够避免共享单车、

共享汽车缺乏有效运营而造成

资产流失并升高成本的缺陷。

张元德表示，最好的商业

模式就应该是生产线直连消费

者的模式。举例来说，为某外

国品牌配套生产的22英寸轮

毂，在4S店一只要卖到12,500

元，而工厂出口的价格每只仅

1000元左右。

一期亿元模具开放运营

毂辘辘给出的轮毂共享价

是，“小尺寸轮毂5毛一天，大尺

寸轮毂1块一天”，“半年也好，

三个月也好，你觉得轮毂不太

好用，就换一套轮毂。”

毂辘辘共享生态链的另外

一个独特价值是轮毂的产品回

收。依托背后的生产基地，毂辘

辘可以实现轮毂全产品生命周

期的一体化服务，当轮毂因为各

种原因报废时，可以由毂辘辘平

台实现回收，进入生产体系再循

环，这不仅符合当前环保与循环

经济的目标，而且使得消费者的

使用成本降到更低。

目前，毂辘辘平台已经正式

进入运营阶段，毂辘辘平台已经

开发完毕并上线交付运行，初期

用户验证已经完成。毂辘辘平

台一期开放价值一亿元人民币

的轮毂模具启动运营。

根据规划，毂辘辘的共享

轮毂项目初期定位北京、西安、

沈阳、成都等地，后期将辐射至

全国、海外市场。

在线下服务方面，毂辘辘

平台将在自营的同时在全国范

围内招募城市合伙人。

毂辘辘平台的共享新模式

开启了共享经济的全新阶段。

张元德认为，毂辘辘平台无论从

成本优势、竞争优势、技术优势

还是从市场容量和用户接受度

来讲，都有巨大的成长空间。

田决泉表示，作为一个创

业企业，通过几年发展，进入资

本市场成为公众企业将是企业

发展目标之一。

共享经济点燃汽车服务新引擎
共享轮毂项目启动，数亿汽车消费者将受益

□ 黄灵灵

年报披露后，多家共享经

济概念明星挂牌公司的生存

窘境浮出水面。市场环境好

时，热钱吹起泡沫；如今热潮

褪去，盲目扩张，单纯依靠模

式创新，“豪赌”共享经济的挂

牌企业身陷困境。

从挂牌公司披露的年报

看，部分共享概念明星公司

因找不到合适的盈利模式，

或被共享“大战”拖垮，经营

面临考验。

2015年被称为“共享经济

元年”。共享住宿、共享交通、

共享物流等赢得大量资本青

睐。共享经济竞争由模式创

新的比拼，演变为资本之间的

博弈，烧钱“大戏”不断上演。

新鼎资本董事长张驰指

出，市场好的时候，共享概念

受到追捧；经济下行时，概念

经济迎来寒冬。单纯依靠模

式创新的公司首当其冲。

有的企业原本实业能够

支撑盈利，但由于“豪赌”共享

经济，盲目扩张而被拖垮。

6月29日，凯路仕“压哨”

发布2017年年报。财报数据

显示，2017年，公司实现营业

收 入 5.8 亿 元 ，同 比 微 涨

1.56%；归母净利润出现大幅

亏损，为-2.76亿元，同比下降

392.84%。2016年，凯路仕归

母净利润超过9400万元。

对于业绩亏损的原因，凯

路仕表示，报告期内公司主要

客户为小鸣单车的上游供应

商。小鸣单车宣告破产，直接

导致公司大额应收账款无法

收回，计提坏账准备8714万

元；同时，由于公司经营出现

较大风险，年底资产存在亏空

的情形，计提了2.59亿元存货

跌价准备。

“对共享场景的创新，短

期可能使得流量快速增加。

但部分企业缺乏中长期持续

盈利能力和规模扩张动力，最

终由盛转衰。”联讯证券新三

板研究组组长彭海表示。

金通科技同样从事共享

单车业务，近两年净利润稳步

增长，公司拟发力冲刺 IPO。

金通科技主要从事公共自行

车系统的研发及销售。2016

年、2017年分别实现营收4.93

亿元、5.39亿元，同比分别增长

33.98%、13.56%，净利润分别

为2225万元、3467万元，同比

分别增长116.73%、199.86%。

申万宏源新三板首席分

析师刘靖指出，2015年共享经

济爆发，但成功者较少。共享

经济仍然是未来创业的方向，

但企业需好好吸取教训。

对于未来共享经济的投

资趋势，刘靖认为，技术革新

让共享经济模式得以试验。

目前一级市场资金吃紧，投资

人的思路发生了转变，从重模

式创新向重现金收益转变。

比如，住百家、凯路仕等共享

经济公司，或由于商业模式试

错失败，或由于扩张过快，导

致现金流吃紧，在当前的市场

环境下容易被淘汰。

多家“豪赌”概念公司迎考验
单纯依靠模式创新的公司首当其冲

共享轮毂项目启动仪式暨毂辘辘品牌发布会近日在北京举行。图为启动仪式嘉宾对话现场。

刘 乐 摄


