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□ 郭育伟

据媒体报道，近日，涉案

20多亿元的某P2P老板，被上

海市公安局列为在逃人员。据

称，此人曾与曹德旺、马化腾、

周鸿祎等人并选为2017年全

国十大年度经济人物之一。

据涉案平台的一位农村投

资人透露，类似这样的平台，在

农村比比皆是。投资金额从万

元到几十万元不等，大多血本

无归。

农民追求高息回报
贪小便宜吃大亏

打破时空限制的互联网技

术，正在为农村带来极大的经

济活力。在农业技术推广、市

场信息服务、农业农村电子商

务、精准脱贫等方面，已经取得

了显著成效。

随着农村金融蓝海逐渐显

现，互联网巨头、互联网金融集

团、农资上市公司纷纷高调进

入这一市场。

有数据显示，P2P网贷“三

农”业务累计成交量为1164亿

元，P2P网贷行业涉及“三农”业

务的正常运营平台数量有95家。

对于抗风险能力低的农民

来说，这些金融机构看上去非

常美，事实却不尽然。

以我国东部沿海经济发达

地区为例。该地区农民手里的

积蓄较多，在实体经济发展缓

慢的情况下，他们希望能够以

“钱生钱”的方式理财。

由于这部分人群对正规的

投资渠道和互联网金融的属性

缺乏必要的了解，加上类似平

台的营销人员许以高息承诺。

在小额度的前期投资中，高息

确实能如期返还。尝到甜头的

农民，开始不断追加投资额度，

甚至借钱投资。额度从万元块

到几十万元不等。等到部分平

台资不抵债时，农民再去追讨

本金，为时已晚。

部分不懂如何用法律维护

自己权益的农民，维权的效果

跟预期相差太大。有的农民便

铤而走险，以极端的手段维护

自己的权益，给社会稳定带来

极大的挑战。

“坑亲杀熟”揽客
重创“三农”信用体系

随便在网上搜索一下，便

会发现各类投资问题不断，动

辄百亿级涉投资者数以万计，

如泛亚事件、e租宝、大大集

团、快鹿、钱宝网等等，媒体都

进行了大量报道。除上述案例

外，还有一些媒体未曾报道过。

为何各类投资骗局、投资

陷阱屡禁不止？

以上文提到上海某P2P平

台跑路的老板为例，他响当当的

头衔让普通人看起来非常具有

号召力。同时，他以传统媒体的

公信力为自己增信背书。搜索

该跑路老板，就会发现传统媒体

中，不乏主流媒体及影响力广泛

的财经媒体，都有他的影子。这

一切，让普通的投资人坚信，某

P2P平台安全可信赖。

对于农民来说，最大的坑

却是“杀熟”。

有媒体曾经报道《深圳特

大型集资诈骗案（P2P）：一个

20亿的熟人圈庞氏骗局》，被

骗者基本都是熟人。

P2P平台让员工拉熟人投

资，通过营销活动让客户拉熟人

注册理财，这是P2P平台普遍使

用的营销手段，甚至被业内认为

是成本低转换率高的客户获取

方式。有数据显示，2015年，

P2P平台获取客户通过熟人、朋

友介绍和微博、微信朋友圈，分

别占比40.5%和33.8%，是传统

纸媒和电视的数倍。

没有外出务工的农民流

动性低，人际交往范围相对狭

小，彼此间依赖度高。个人重

视别人对自己的评价，注重自

己在村庄里的声誉。因此，对

熟人推介P2P投资理财，有着

天然的便利条件。加上信息不

对称，这类的社群熟人之间的

投资骗局，很难被监控预警。

这种豪无底线、制度化的

“坑亲杀熟”，把人与人之间基

于社会逻辑建立起来的熟人圈

子按照商业逻辑运营，并迅速

变现，不仅触发了农村的安全

底线，还摧毁了农村社会千百

年来建立起来道德信任体系。

农村社会缺位现代信用体

系，熟人之间的人格信任还是

社会信任的基础，而前进中的

中国社会，不断增加的“经济

人”又经常会利用“道德人”的

弱点，一步一步地蚕食中国传

统的“熟人信任”。

（作者单位：山东省潍坊市

建筑工程管理处）

□ 本报记者 任丽梅

近日，浙江执御信息技术有

限公司（以下简称执御）宣布完

成数亿美元C轮融资。本轮融

资由红杉资本全球成长基金领

投，君联资本、兰馨亚洲、平安创

投、鼎晖投资等跟投，投后估值

超10亿美元，执御成为专注出

海电商领域首家“独角兽”企业。

据介绍，执御成立于2012

年12月，全球总部位于浙江杭

州，并在深圳、广州、香港、美国

硅谷、沙特利雅得、阿联酋迪拜、

约旦等地设有分支机构，主要经

营消费品全品类。公司主要产

品定位为中东市场的Jollychic

电商平台，搭乘“一带一路”的

“顺风车”，将产品销往“一带一

路”沿线34个国家和地区。

携手5000多家供应商出海

目前，执御在全球有超过

2500名员工，近5年GMV（商

品交易总额）持续保持每年

300%以上高速增长，累计注册

用户数超 3500 万，Jollychic

已成为覆盖中东地区海湾6国

82%左右的互联网用户，是中

东地区知名度最高、综合排名

第一的移动电商品牌。 除此

之外，执御在2017年还完成了

对中东电商MarkaVIP的资源

整合。目前MarkaVIP已成为

执御除 Jollychic 之外的第二

个承载平台。

据了解，执御凭借此前在

服装、3C、家居、鞋包、母婴童等

消费品销售行业的产业资源积

累及在电子商务领域中的行业

经验优势，已携手5000多家供

应商出海，其中包括在华为、海

尔、小米、富安娜、森马、奥康等

中国品牌出海中东区域。

红杉资本全球执行合伙人

沈南鹏表示：“红杉一直高度关

注创新企业，尤其是能够把新

技术、新模式成功应用到新市

场并取得高速成长的企业。执

御是一家善于应用大数据和人

工智能技术在新零售生态领域

做经营决策的创新企业，实现

了用系统自动化经营、大数据

支持经营决策的高度智能化商

业体系。执御自主研发的数据

大脑，实时收集、分析海量互联

网数据，并利用AI技术精准匹

配用户需求和供应链，实现自

动上架、精准销售，不断满足消

费者高频次、碎片化、个性化的

购物需求。”

作为B轮领投方，君联资

本在此次融资持续跟进。君联

资本董事总经理、总裁陈浩认

为：“新兴市场出海投资是君联

资本关注的重要赛道，阿拉伯

国家有4亿人口且语言统一，是

目前移动互联网新兴市场中购

买力最强的市场之一。执御团

队此前在中国深耕跨境出口领

域多年，在行业有丰富的企业

运作经验。公司抓住了新兴市

场移动红利与中国对外贸易线

上转型的双重机遇，成立短短

几年来维持着高速增长及稳定

的盈利能力，目前已成为中东

第一的移动电商。这是我们看

好公司的原因，至今，君联资本

也是执御最大的机构投资人。”

持续拓展对外贸易空间

兰馨亚洲管理合伙人李基

培表示：“执御作为中国优秀出海

企业的代表，充分利用技术和数

据研究驱动公司保持高速增长，

公司团队在中东当地的本土化运

营，深度耕耘当地市场，给我们

留下深刻的印象。我们对公司

团队未来在深耕‘一带一路’市

场取得巨大成功充满信心！”

另外，鼎晖此轮也继续加

码，其管理合伙人应伟表示：“十

分看好执御管理层的战略眼光

和模式的创新能力，已经成长为

出海领域中的一面旗帜。且鼎

晖也成立了专注投资新兴市场

的美元基金，未来也会和执御在

本地化的生态建设以及开拓印

度等新兴市场深度合作。”

执御创始人李海燕表示，

本轮引入战略投资者红杉资

本，加之此前投资人君联资本

等机构继续支持，表现了投资

机构对执御的认可，并有助于

公司整合全球供应链，加快海

外仓布局，深耕本地化经营，持

续加码大数据和人工智能技术

在新零售生态领域的应用，进

一步提高运营效率和提升用户

体验。执御将继续坚定践行

“一带一路”倡议，持续拓展对

外贸易空间，全力深挖对外贸

易资源，努力探索对外贸易新

模式，发展成为“一带一路”多

区域的本地化电商领军企业。

跨境电商执御完成数亿美元C轮融资
估值超10亿美元，红杉资本全球成长基金领投，君联资本持续增投

农村金融风险渐显端倪

□ 郭 莉

在深圳市光明新区薯田埔

路上，一座以灰绿色建筑为主

色调的园区拔地而起，几个月

后，这里将正式投产，成为亚洲

最大的乙肝疫苗生产基地。

这座按照世界一流标准建

设的现代化疫苗生产园区，正

是深圳康泰生物制品股份有限

公司继深圳市南山区科技园生

产基地、北京市中关村科技园

区大兴生物医药产业基地之

后，打造的又一个重要研发生

产基地。

“不远的将来，中国的疫

苗企业还将走向世界。”康泰

生物董事长杜伟民说，10年前

就开始着手规划这张蓝图，如

今，当年的梦想已经一步步地

走进现实。

对标国际先进企业
引进一流技术经验

与一般企业不同的是，康

泰生物是带着使命而成立

的。1992年4月，由国家卫生

部和深圳市政府批准组建深

圳康泰生物制品有限公司,承

担引进重组（酵母）乙型肝炎

疫苗项目。

当时，在中国，乙肝是导致

死亡的第二大疾病，仅次于烟

草。疫苗作为可以彻底消灭乙

肝的唯一武器被提上议事日

程。1989年9月，美国默克公

司同意将最新基因工程乙肝疫

苗技术转让中国。1993年，中

国第一批基因工程乙肝疫苗在

康泰生物成功生产。

在引进默克公司的技术

后，康泰生物并没有止步不前，

而是不断提高基因工程疫苗的

安全性，还针对打疫苗后不能

产生抗体的人群（即无应答人

群），研发出60微克乙肝疫苗，

实现了人群全覆盖。此项技术

不仅填补了国内空白，也属世

界首创。

以每年约 2000 万新生儿

来计算，从 1993 年~2018 年，

至少有5亿新生儿接种乙肝疫

苗。19年来，康泰生物累计生

产了约10亿剂，帮助近4亿人

免除了乙肝病毒的侵害，其中

除新生儿和青少年外，还包括

无应答人群，为国民健康作出

了巨大贡献。

2010年，康泰生物又与法

国赛诺菲·巴斯德公司签订技

术许可协议，引进“冻干人用狂

犬病疫苗(MRC-5细胞)”全套

生产技术。签署协议那天，巴

斯德公司总裁让·保罗对杜伟

民说：“这是我们150多年来第

一次向国外转让疫苗技术。”随

后，康泰生物更将MRC-5细胞

狂犬疫苗升级为高端人二倍体

细胞狂犬疫苗，该项技术已进

入临床研究阶段。

此外，康泰生物还积极引

入国际认可的质量体系、管理

经验，对标国际先进企业，打造

百年企业。

大力投入自主研发
守卫亿万国人健康

我国是疫苗产业大国，可

生产64种疫苗，预防35种传染

病，但新型疫苗，如多联多价疫

苗、多糖结合疫苗、HPV疫苗等

很多品种仍未实现国产化，接

种人群需要承担进口疫苗高昂

的费用。

“中国疫苗产业必须走自主

研发与技术引进相结合的道路，

最终，中国人的疫苗一定要掌握

在中国人自己的手中。”在向国

际企业学习的过程中，杜伟民越

发感到自主创新的重要。为此，

他为康泰生物定下了“引进、吸

收、创新”的发展方针。

在这一方针指导下，康泰

生物先后与美国默克、法国赛

诺菲·巴斯德、荷兰 INTRA-

VACC等多家国际知名生物医

药企业及研发机构进行密切合

作，同时加大研发投入，目前已

具备了多联多价疫苗、基因工

程疫苗等新技术研发及产业化

核心竞争力。

其中，康泰生物成功研发出

全球第三支基因工程疫苗——

“重组肠道病毒71型疫苗（汉逊

酵母）”，该产品属国际首创，与

已上市手足口病疫苗相比，具

有成本低、免疫原性强、安全性

高、产能大等优势；无细胞百白

破b流感嗜血杆菌联合疫苗则

是国内首个四联苗，可将原有

的接种针次由8针减少至4针。

未来5年内，康泰生物自主

研发的IPV/DTaP-Hib五联苗

即将上市，将破解目前国外公

司的垄断局面；自主研发的13

价肺炎球菌结合疫苗已进入Ⅲ
期临床试验，预计于2020年获

批上市。

更难能可贵的是，康泰生

物借力国家“一带一路”倡议，

走出国门，走向世界。截至

2018年5月，康泰生物已在40

多个国家和地区注册。公司生

产的四联苗、麻风二联疫苗以

及麻疹疫苗浓缩液分别出口到

乌兹别克斯坦、孟加拉和巴基

斯坦等国家，与此同时，公司四

联苗正在印度进入二期临床试

验，不久的将来，乙肝疫苗也将

正式出口。

“把中国制造高质量的疫

苗出口到国外，让中国疫苗人

收获尊严，一步步攀向疫苗领

域的最高峰。”这就是康泰生物

和杜伟民的奋斗目标。

疫 苗 技 术 必 须 自 主 创 新
康泰生物董事长杜伟民说，中国人的疫苗一定要掌握在自己手中


